
 

 

PROGRAMM & INFORMATIONEN 
Van der Valk Airporthotel Düsseldorf 
Freitag, 27.10.2022, Samstag, 28.10.2022 
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Programm Freitag: 

09:30 Saal Düsseldorf (nur für DDIM Mitglieder) 
Mitgliederversammlung  

12:30 Mittagspause (nur für DDIM Mitglieder) 
Essen & Netzwerken im Foyer 

13:30 Saal Düsseldorf (nur für DDIM Mitglieder) 
Springer Fachbuch „Chefsache Strategisches Vertriebsmanagement“  
Eine Fachgruppe entwickelt sich zum Autorenkollektiv – ein Reisebericht. 
(Dr. Tasso Enzweiler, Uwe Brüggemann, Ralf Komor, Stephan Rohe) 
 
Saal Amsterdam 3 (nur für DDIM Mitglieder) 
„consultingcheck – ein virtueller Sparring- und Business-Partner von einem Interim Manager 
für Interim Manager“ 
(Dr. Werner Boysen) 
 
Saal Paris, Rio de Janeiro, Tokyo, Singapur (nur für DDIM Mitglieder) 
Business Speeddating 

14:30 Saal Düsseldorf (nur für DDIM Mitglieder) 
„Verträge im Interim Management“ 
(Dr. Stefan Krüger) 
 
Saal Amsterdam 3 (nur für DDIM Mitglieder) 
„Cyberattacke – lessons learned –  
Vom Sinn und Zweck einen Cyberschaden nicht entstehen zu lassen“ 
(Reinald Budke-Homburg) 

15:30 
 

Kaffeepause (nur für DDIM Mitglieder) 
Netzwerken auf dem „Marktplatz Interim Management“ 

16:00 

 

Saal Amsterdam 1+2 (nur für DDIM Provider) 
Providertreffen 

17:00 Saal Amsterdam 3 
„DDIM.basics – Was Sie als DDIM Mitglied erwarten können“ 

18:00 Foyer 
Sektempfang 

19:00 Saal Düsseldorf 
Netzwerkabend 

22:30 Workaholic Bar 
Ausklang 

  



Programm Samstag: 

09:00 
 

 

Saal Düsseldorf  
Begrüßung & Eröffnungsrede  
[Lukas Wachten, Dr. Marei Strack, DDIM] 

09:20 Saal Düsseldorf 
„Nachhaltigkeit im Unternehmen – Das Machbare machbar machen“ 
[Keynote Johannes Mauss, Geschäftsführer // Bio-Zentrale Naturprodukte GmbH] 

09:55 Saal Düsseldorf 
„Zeitenwende – Anforderungen an die Energiewirtschaft der Zukunft“ 
[Keynote Joachim Rumstadt, ehem. Geschäftsführer STEAG] 

10:30 Saal Düsseldorf 
Prämierung DDIM.projekt // 2022 
[Lukas Wachten, Dr. Marei Strack] 

11:00 Kaffeepause  
Netzwerken auf dem „Marktplatz Interim Management“ 

11:45 Übergänge in die Foren & Workshops: Staffel A 

12:45 
 

Mittagspause  
Essen & Netzwerken im Foyer „Marktplatz Interim Management“ 

14:00 Übergänge in die Foren & Workshops: Staffel B 

15:00 
 

Kaffeepause  
Netzwerken auf dem „Marktplatz Interim Management“ 

15:45 

 

Saal Düsseldorf  
„Modernes Wertschöpfungsmanagement –  
Einblicke in die Gigaset Production“ 
[Keynote Klaus Weßing, CEO und Vorstandsvorsitzender // Gigaset AG] 

16:15 

 
Saal Düsseldorf  
„Ungewisse Zeiten voraus – Mit Szenarien über aktuelle Krisen hinausdenken und robuster 
entscheiden“ 
[Keynote Dr. Alexander Fink, Gründer & Vorstand // ScMI Scenario Management 
International AG] 

16:50 Saal Düsseldorf  
Verabschiedung 
[Lukas Wachten, Dr. Marei Strack] 

17:00 Ende der Veranstaltung 

 



Workshops 

Staffel A (vormittags) 
A1 „Transformieren oder Restrukturieren“ 

[Tobias vor der Brüggen]  
Raum Amsterdam 1 

A2 „Quo Vadis ESG“ 
[Götz Dittmar, Christian Heuermann]  
Raum Rio de Janeiro 

A3 „Dauerbrenner Scheinselbständigkeit“ 
[Dr. Stefan Krüger]  
Raum Amsterdam 3 

A4 „Cyber Security – Cyberkriminalität, der Krieg ohne Waffen“ 
[Christian Just, Fred Kaminski]  
Raum Tokyo 

A5 „Ein Diagnosetool für Interim Manager“ 
[Guido von Rohr]  
Raum Singapur 

A6 „Wer bin ich – Markenpositionierung für IM“ 
[Malte Borchardt, Ralf Komor, Maren Metzger]  
Raum Amsterdam 2 

A7 „Nur einer kann gewinnen… Provider gegen IM“ 
[Dr. Martin Ludwig Mayr]  
Raum Paris 

Staffel B (nachmittags) 
B1 „New Global Scenarios“ 

[Dr. Alexander Fink]  
Raum Amsterdam 1 

B2 „Das neue Eigenverwaltungsrecht“ 
[Dr. Benjamin Webel]  
Raum Paris 

B3 „Nachhaltig handeln – Ein Muss für Unternehmen“ 
[Corinna Knott, Matthias Koppe, Arne Wölper]  
Raum Kapstadt 

B4 „Die Zukunft des Controllers“ 
[Paul Kappe]  
Raum Rio de Janeiro 

B5 „Richtig sichtbar werden – in 9 Schritten zur Positionierung“ 
[Malte Borchardt, Richard Portsmann]  
Raum Amsterdam 2 

B6 „Wie bringe ich meine Vertriebs-PS auf die Straße“ 
[Tilo Ferrari]  
Raum Tokyo 

B7 „Business Netzwerke, Plattformen oder Provider“ 
[Wolfgang Allmich]  
Raum Amsterdam 3 



  



 


